Uvodem k e-commerce

E-commerce zazil v poslednich letech velky
rozmach. Nakupovani zbozi i sluzeb na
internetu se stalo soucasti nasich zivotd.

Na tento vyvoj reaguje i legislativa DPH.

Od 1. 7. 2021 zde doslo k velkym zménam.
V pripadé e-commerce se zvlastni nakladani
z pohledu DPH tyka téchto oblasti:

e zasilkovy obchod mezi jednotlivymi
Clenskymi staty

e zasilkovy obchod s dovazenym zbozim

e poskytovani sluzeb

Spolecnym jmenovatelem p¥i vSech

téchto transakcich je, Ze se jedna

o plnéni poskytovana (az na vyjimky)
koncovym spotiebiteliim, nepodnikateliim,
tj. o dodani zvana business to customer,

Ci B2C transakce.

Pojdme si k tomuto tématu Fici néco vic.

Nejprve si fekneme néco k B2C zasilkovému
obchodu se zbozim a k B2C poskytovani sluzeb,
v rdmci EU.

A pak néco k moznosti dobrovolného vyuziti
zvlastnich reziml 0SS, I0SS a zvlastniho rezimu
pfi dovozu, které zjednodusSuji administrativu

v oblasti DPH.

Novinka! Clo i u malych dodavek.

Od 1. Cervence 2026 zacne EU vybirat

pausalni clo 3 eura na malé zasilky do 150 eur
z mimoevropskych e-shopd, kde zdkaznik plati
DPH uz pri nakupu (zvlastnim rezimu pro prodej
na dalku). Cilem je omezit priliv levného zbozi
hlavné z Asie, narovnat podminky pro evropské
obchodniky a lépe hlidat bezpecnost i dopad

na zivotni prostredi; podrobnosti jesté upresni
provadéci predpisy a docasné opatreni by mélo
v roce 2028 nahradit trvalé reseni v ramci
reformy celniho kodexu EU.
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Prodej zbozi na dalku
v ramci EU

Prodej zbozi na dalku v rdmci EU (drive
oznacovany jako zasilani zbozi) se vztahuje na
dodani zbozi z jednoho c¢lenského statu do
jiného osobam nepovinnym k dani.

Pravidla

Prodejem zboZzi na dalku (§ 4/9 ZDPH) se rozumi:
e dodani zboZi koncovym
zdkaznikdm - nepodnikateldm
e preprava je organizovana
dodavatelem zbozi
¢ nejedna se o dodani novych dopravnich
prostfedkl (tj. s ndjezdem do 6 000 km
¢i dodanych do 6 mésicl od uvedeni do
provozu) ¢i o dodani zbozi s montazi
e mistem plnéni po prekroceni limitu
10 000 eur za rok (pozor, kdy tento
limit neplati, viz niZze) je stat ukonceni
prepravy
Limit je stanoven na 10 000 eur pro B2C dodani
v ramci celé EU. Zahrnuje se do né&j jak dodani
zboZi, tak poskytovani elektronickych sluzeb. Limit
se vztahuje na dodani ze statu usazeni.

Pro dodani zbozi na dalku mizete vyuZit rezim
jednoho spravniho mista - OSS (viz dalsi text).

Dodavatel nemusi pFepravu pfimo
zajistovat, ale staci, kdyZ do odeslani nebo
prepravy zasahuje. Podle ¢l. 5a DPH nafizeni se
tak déje, napf. pokud dodavatel zajisti pfepravu
formou subdodavky, je za ni odpovédny nebo

ji fakturuje pfijemci, pfipadné spoji pfijemce

s dopravcem. V takovém pfipadé se uplatni
pravidla DPH pro prodej zbozi na dalku.
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